
Ajude doando, doe ganhando.



O QUE É A UPAV

  A UPAV é uma associação com título de Organização da 

Sociedade Civil de Interesse Público com objetivo de transformar 

recursos em assistência social nas áreas da Saúde, Educação, Cultura e 

Esporte.

  Seu público alvo para implementação dos projetos são pessoas 

carentes e em vulnerabilidade socioeconômica.



ORIGEM DOS
RECURSOS

  A UPAV por ser uma OSCIP tem a prerrogativa de obter recursos 

públicos nas esferas Municipais, Estaduais e Federal porém sabemos 

das dificuldades dos entes públicos em atender a demandas desta 

natureza visto a necessidades que emergem para seu próprio fomento.

  Outra forma de angariar recursos é da iniciativa privada que engloba 

pessoas jurídicas e pessoas físicas.

  Sabemos que para desenvolver projetos que realmente possam 

transformar a vida de pessoas com vulnerabilidade socioeconômica é 

necessário recursos imediatos.



  Da fonte de recursos privados a UPAV criou as LOTERIAS SOLIDÁRIA 
UPAV onde seu objetivo é convencer pessoas comuns de todas as classes 

sociais a doar valores pequenos e pré estabelecidos tendo como incentivo 

prêmios pelo ato de doar.

  A UPAV diante deste complexo e amplo território de fomento optou em 

trabalhar em várias frentes para arrecadação de recursos públicos e privados.

  Da fonte de recursos públicos a UPAV vem avaliando editais de 

chamamento para prestação de serviços nas áreas de seu objeto social e 

envolvendo profissionais de alta performance e com gestão eficiente e eficaz 

com a prerrogativa de fazer muito, com alta qualidade e menos recursos.

ORIGEM DOS
RECURSOS



  Amparada pela Lei das OSCIPs – LEI Nº 13.204/15 a UPAV promove 

sorteios de prêmios através dos bilhetes- RECIBO de doação e todos 

os valores captados compõem o fundo de fomento aos projetos 

sociais UPAV.

LEGALIDADE DA
CAPTAÇÃO DOS
RECURSOS



COMO VOCÊ
PODE AJUDAR

  6 – Capacidade de viabilização do empréstimo.

  4 – tempo de retorno;

  3 – Retorno sobre o investimento;

  A UPAV após avaliar a proposta e levando em consideração os índices 

técnicos poderá apresentar um fluxo de caixa projetado contendo:

  1 – valor do investimento inicial;

  2 – necessidade de capital de giro;

  5 – Valor presente líquido da operação;



COMO SER UM
FRANQUEADO

  A área de atuação da UPAV compreende todo território nacional, por 

ser uma Associação sem fins lucrativos está isenta de impostos e possui 

produtos que incentivam as pessoas a realizar doações.

  

  Os produtos são:

  3 – Cartelas de sorteio tipo Bingo.

  2 – Loterias de prognósticos numerais;

  1 – Loterias instantânea – Bilhetes raspáveis;

bilhete
Solidário



COMO SER UM
FRANQUEADO

  3 – IDH – indice de desenvolvimento Humano.

  Fazem parte da Avaliação técnica:

  Para abertura de filiais das Loterias Solidaria UPAV , empresa a qual 

você, empreendedor, poderá captar doações através dos produtos, será 

necessário uma avaliação técnica da localidade onde deseja 

implementar.

  1 – índice populacional;

  2 – renda percapta;



ESCOLHA DO
FRANQUEADO

  4 – Disponibilidade de gestão.

  Para que esteja apto a ser franqueado será avaliado:

  1 – Capacidade de investimento inicial;

  2 – Expectativa de risco e retorno;

  3 – Comprometimento com a causa;



INVESTIMENTO
INICIAL

  A abertura de um PDA – Ponto de Arrecadação será necessário um ponto 

comercial situado em área de grande fluxo de pessoas e dotado de 

infraestrutura de moveis, equipamentos informatizados e equipamentos de 

segurança capazes de trazer credibilidade, segurança e conforto aos 

doadores que irão adquirir os produtos Loterias Solidaria UPAV.

  A UPAV possui fundo próprio para empréstimo ao empreendedor.

  Além dos Produtos UPAV o PDA terá parceria com correspondente 
bancário para recebimento de contas, empréstimos, consórcios, 
financiamentos, abertura de contas, poupança, consignados e outros 
serviços bancários.



EXPECTATIVA DE
RISCO E RETORNO

 

  5 – Valor presente líquido da operação;

  3 – Retorno sobre o investimento;

  1 – valor do investimento inicial;

  A UPAV após avaliar a proposta e levando em consideração os índices 

técnicos poderá apresentar um fluxo de caixa projetado contendo:

  4 – tempo de retorno;

  6 – Capacidade de viabilização do empréstimo.

  2 – necessidade de capital de giro;



COMPROMISSO
COM A CAUSA

  O Franqueado terá a prerrogativa de auxiliar na escolha de
Projetos Sociais tendo como fomento os valores

arrecadados em seu PDA.



DISPONIBILIDADE
DE GESTÃO

 

  

  O Franqueado deverá ter disponibilidade de ser o gestor de seu PDA 

pois acreditamos que a UPAV só poderá promover seu objeto estatutário se 

todos os envolvidos estiverem motivados e com os mesmos objetivos.

  O lema da UPAV é:

  “ AJUDE DOANDO, DOE GANHANDO”
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